L I den hér broschyren fér du veta hur innovationsaktérerna
i Vastmanland samverkar och stottar idébararen
enligt en strukturerad innovationsradgivningsprocess.

Syftet ar att fler behovsprévade forbattringsidéer inom
vard och omsorg ska na kommersiell framgang.

Samverkan for ett effektivt
innovationsstod
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Kontakt

Innovationsaktérerna inom Region Vastmanlands styrkeomrade
Valfard och Halsa (valfardochhalsa.se):

> Almi Foéretagspartner Malardalen ~ » Robotdalen

www.almi.se www.robotdalen.se
» Malardalens hogskola » Vasteras Science Park AB
www.mdh.se www.vasterassciencepark.se

» Region Vastmanland Innovation > Vasteras stads testbadd MISTEL
www.regionvastmanland.se www.mistelinnovation.se

© Vasteras Science Park AB 2020

Samverkan for ett effektivt
innovationsstod

Den demografiska utvecklingen visar att var omvéarld kommer att besta av allt fler
aldre manniskor, vilket bland annat leder till en 6kad efterfragan av arbetskraft inom
vard och omsorg. Okade vard och omsorgsbehov leder ocksé till en 6kad efterfragan
av nya produkter och tjanster som effektiviserar arbetet och underlattar for personal,
och som 6kar tryggheten och sékerheten for vard- och omsorgstagare. Denna utveck-
ling innebar ett 6kat behov av att stddja utvecklingsarbetet av nya produkter och
tjdnster inom dessa omraden.

Region Vastmanland har en uttalad naringslivsstrategi att satsa pa idégenerering
och pa utveckling och kommersialisering av produkter och tjanster som kan bidra till
en forbattrad vard och omsorg. Denna satsning sker inom ramen for styrkeomradet
Valfard och Halsa, se valfardochhalsa.se.

For att bidra till att vard och omsorg far tiligang till fler nytto- och vardeskapande
produkter och tjanster, har lanets innovationsaktoérer bildat ett innovationsnatverk.
Detta natverk har i sin tur utvecklat en gemensam innovationsradgivningsmodell,
anpassad for valfards-, halso- och medicinteknikbranschen.

Den branschanpassade innovationsradgivningsmodellen underlattar arbetet for sa-
val idébarare som for innovationsradgivare, da det tydligt framgar vad som behover
goras i de olika stegen fran idé till kommersialisering. Radgivningen genomsyras av
stod till utvecklingen av behovsprovade produkter/tjanster, det vill saga l6sningar
som baseras pa ett behov inom vard och omsorg sa att I6sningarna snabbare och
resurseffektivare skapar nytta och nar framgangsrik kommersialisering.

Foto: Tim Tormanen
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Innovationsnatverkets kompetensomraden

Samtliga aktorer inom Innovations-
natverket drivs som egna verksamheter.
De har darfor unik kompetens inom
olika delar av innovationsprocessens
faser, vilka enklast beskrivs som

Idéfas » Konceptfas » Utvecklingsfas
» Kommersialiseringsfas. Darefter
foljer eventuellt en tillvaxtfas for de
bolag som etablerat sig pa marknaden
och som har for avsikt att vaxa.

Almi och Robotdalen erbjuder tjanster
inom samtliga faser av innovations-
processen, det vill séga radgivning och
finansieringslésningar for olika anda-
mal och behov i de olika faserna.

MISTEL och RVI erbjuder testmiljoer, dar
en ny produkt eller tjanst som ar under
utveckling kan provas av exempelvis
fokusgrupper. Utldtanden och rad fran
experter inom, eller sa néra det gar att
na det tdnkta anvandningsomradet,

kan ge mycket vardefull och anvandbar
aterkoppling infor det fortsatta

utvecklingsarbetet. MISTEL:s och
RVI:s tjanster finns inom alla innova-
tionsprocessens faser, men mer som
punktinsatser beroende pa vilken
specifik frdga som ska undersokas.

MDH bedriver forskning och kan ut-
fora funktionstester som behdvs i den
tekniska filen infor CE-markning och
evidensstudier pa funktion och férvan-
tad nytta infér kommersialisering.

VSP arbetar framst i kommersialise-
ringsfasen, med tillgang till kontaktnat
av potentiella kunder och samarbets-
partners.

| tillvaxtfasen har Almi finansierings-
mojligheter for tillvaxt. Genom Robot-
dalen och VSP finns bland annat eta-
blerade kontaktnat med organisationer
som kan bista med ytterligare kapital,
radgivning, program for tillvaxt, mark-
nadsetableringar och internationali-
sering.



Almi Foretagspartner

Almi Foretagspartner (Almi) erbjuder
tjanster i samtliga delar av innova-
tionsprocessen, det vill séga hela
vagen fran idé till kommersialisering
genom anpassad radgivning och
attraktiva finansieringslosningar.

Bland Almis erbjudanden finns kost-
nadsfria seminarier, individuell radgiv-
ning, bidrag och formanliga lan som
ldmpar sig for de olika faserna i inno-
vationsprocessen. Almi har en gedigen
och lang erfarenhet av att stodja idé-
bérare genom innovationsprocessens
olika steg, och stora kontaktnat till
ytterligare radgivare och leverantérer
for olika andamal.

For bolag som natt marknaden har Almi
aven olika finansieringserbjudanden
for tillvaxt i de fall det ar aktuellt.

Robotdalen

Robotdalen stodjer idébarare och
foretag som vill utveckla och kommer-
sialisera innovationer inom valfards-
teknologi genom innovationsproces-
sens samtliga faser.

Robotdalen har intern kompetens som
spanner 6ver produktutveckling, teknisk
analys, konceptutveckling, simulering,
samt marknads- och affarsutveckling.
Dartill finns ett brett natverk av experter,
kapital och kompetens inom vard-
tagare och vardgivare, vilket innebar

att Robotdalen kan erbjuda flexibelt
och skraddarsytt stéd och radgivning
inom produkt- och affarsutveckling,
oberoende av i vilket skede som idé-
béraren befinner sig.

I natverket finns tillgang till prototyp-
byggare, tidiga kunder, finansiarer, inku-
batorer, och aven stora natverk for inter-
nationell kommersialisering, vilket
mojliggor stor tillvaxtpotential.

Vasteras stads testbadd MISTEL

Vasteras stads testbadd MISTEL
(MISTEL) ar en testmiljo som drivs av
Vasteras stad och som har ett speciellt
fokus pa att stddja utveckling av
produkter och tjanster som riktar sig
till kommunal vard och omsorg.

Fokus ligger framst pa produkter och
tjdnster som riktas mot &ldre personer
och mot personer med funktionsned-
sattning, men &ven mot personal

inom den kommunalt finansierade
vard- och omsorgsverksamheten.

Oavsett om idébararen utvecklar en
ny produkt, tjanst, arbetsmetod eller
organisatorisk I6sning, kan MISTEL
skapa forutsattningar for att utvardera
och validera funktionerna genom
fokusgrupper och praktiska tester.
Dessa tester sker med slutanvandare
i verkliga miljoer, till exempel i
hemmet eller i sarskilda boenden.

Region Vastmanland Innovation

Genom Region Vastmanland Innovation
(RVI) arbetar Region Vastmanland med
att stddja utveckling av produkter och

tjdnster inom halso-, sjuk-, och tandvard.

RVI erbjuder en testmiljo for verifiering
och utvardering av vardens behov av
idén och produktens potential att |6sa
det ténkta problemet. | de olika stegen
fran idé till fardig produkt verifieras idén
genom exempelvis experter, fokus-
grupper och anvandartester, foljt av
klinisk utvardering och aven forskning

i samarbete med hégskolor och univer-
sitet.

Malardalens hogskola

Malardalens hogskolas (MDH) forskning
leder till nédvandig kunskap och utveck-
ling for svensk industri och valfard.
Storre delen av forskningen bedrivs i
gemensamma forskningsprojekt med
naringsliv och offentlig sektor.

MDH bedriver forskning inom flertalet
teknikomraden. Inom inriktningen In-
byggda system aterfinns forskning inom
medicinsk teknik, dar nya tekniska 16s-
ningar tas fram for framtidens vard och
héalsa. Kdrnomraden ar sensorsystem,
signalbehandling och beslutsstdd.

Inom inriktningen Halsa och valfard
bedrivs forskning inom Hallbart arbets-
liv, Livsstil och halsa, Personcentrerad
vard och social omsorg, samt Halso- och
valfardsteknik. Forskningen om val-
fardsteknik har ett tydligt anvandarpers-
pektiv, som till exempel hur valfards-
teknik paverkar aldres ensamhet.

Vasteras Science Park

Véasteras Science Parks (VSP) uppdrag
ar att vara en tillvaxtmotor i Vastman-
land, att 6ka regionens attraktionskraft,
samt att hjalpa foretag att vaxa. Fokus-
omraden &r ICT och lanets styrkeomra-
den Automation, Energi, Jarnvag samt
Vélfard och Halsa.

Inom Innovationsnéatverket bidrar VSP
framst med stdd nar idébararen kom-
mit en bitin i utvecklingsfasen och i
kommersialiseringsfasen, och da med
stéd med affarsutveckling, att komma

i kontakt med potentiella kunder, sam-
arbetspartners, eller relevanta natverk
for eventuellt ytterligare kapitalforstark-
ning.

Dartill sprider VSP arbetet som Inno-
vationsnatverket bedriver till andra
regioner for ytterligare nyttogoérande
inom valfards-, halso-, och medicin-
teknikomradet.
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Verifierat utvecklingsarbete

| takt med att produkten/tjansten ut-
vecklas stalls allt hogre krav pa att
idébararen vid givna avstamnings-
punkter i utvecklingsfaserna kan
verifiera utvecklingen och visa evidens
pa utfall, for att sdkerstélla att projektet
haller tillrackligt hog kvalitetinnan en
ny fas paborjas. Speciellt fokus dgnas
atidébararens formaga att forsta och
beskriva malmarknaden, vardet och
nyttan av produkten/tjansten, hur fore-
taget ska bedrivas och hur man séaker-
staller att produkten/tjansten uppfyller
alla krav.

Anledningen till att ett verifierat utveck-
lingsarbete ar sa viktigt inom valfards-,
halso- och medicinteknik, ar att mark-
naden stéller krav pa att produktens/
tjanstens behov, sakerhet fér anvandare
och patienter, funktioner, nyttogérande,
vardeskapande och marknadspotential
ar verifierade/provade av trovardiga
kallor. Att som idébarare kunna visa

ett verifierat innovationsprojekt for

potentiella kunder, finansiarer och
samarbetspartners, 0kar mojligheterna
betydligt nar det galler att komma fram

till bverenskommelser och samarbeten.

Den samlade dokumentationen for
utvecklingsarbetet ingar i grunden for
CE-certifiering i de fall det ar aktuellt
och galler medicintekniska produkter.
Beroende pa vilken klass som produk-
ten kommer att tillhéra enligt det medi-
cintekniska direktivet, kan en Notified
body (godkand tredjepartsgranskare)
behdva granska dokumenteringen
innan produkten godkanns for CE-
markningen.

P

IDEFAS

KONCEPTFAS UTVECKLINGSFAS

KOMMERSIALISERINGSFAS

TILLVAXTFAS

IDEBARARENS ARBETE

Kannedom om

de regulatoriska
kravens innebdrd
och paverkan pa den

fortsatta utvecklingen.

INNOVATIONSNATVERKET
FOLER UPP IDEBARARENS
ARBETE J

Fokus pa verifierade Redogorelser kravs for

behov, nytta, varde och t.ex. utvecklingssteg,

marknad, certifieringar genomforande av

och planer. marknadsanalyser och
bearbetning av mark-
nad. Regulatoriska

krav uppfyllda.

VERIFIERAT UTVECKLINGSARBETE

Marknadsetablering
och vidare utveckling
av produkt/tjanst.

Tillvaxtplan och ev.
finansiering genom
t.ex. langivare,
samarbetspartners
och investerare.

|>
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Branschanpassad innovationsprocess

Med anledning av att produkter och
tjanster inom valfards-, halso-, och
medicinteknik i manga fall kraver en
hog grad av kvalitetssakring och god
tillgang till kapital for utvecklings-

och kommersialiseringsarbetet, har
Innovationsnatverket utvecklat en
branschanpassad innovationsprocess.

Den branschanpassade innovations-
processen utgar fran den modell som
redan anvands inom det offentliga
innovationssystemet, vilket delar upp
processen i idébeskrivning, koncept-
utveckling, utveckling och kommersiali-
sering, samt eventuellt tillvaxt.

Med denna standardiserade modell
som bas, har Innovationsnatverket
branschanpassat de olika momenten
inom respektive fas. Det som bland
annat skiljer utveckling av produkter
inom medicinteknik fran andra
branscher, ar att omfattande regula-
toriska krav maste uppfyllas innan

produkten kan implementeras eller
saljas pa den tédnkta marknaden. Det
innefattar bland annat CE-certifiering
enligt regelverket for medicintekniska
produkter och att bolagen maste ha ett
kvalitetsledningssystem, samt valide-
ring av produktens funktioner och/
eller vardeskapande egenskaper.

Nagra exempel nedan beskriver vad
man som idébarare behdver kartlagga
och vara insatt i:

» Marknadsbehov
Finns det en verifierad efterfragan
pa l6sningen fran bade anvandare
och kund? Ar malgruppen klar
Over vilka insatser och resurser
som kravs om den nya l6sningen
innebar nya arbetssatt?

»  Konkurrens
Finns det konkurrerande 16s-
ningar och vad skiljer i sa fall
aktuell 16sning fran den befintliga?

Utveckling

Hur ska produkten utvecklas och
hur sakerstaller du att produkten
inte anvands sa att den orsakar
skada istallet for nytta? Utifran
definierad anvandning, vad ar de
uppenbara kraven och vilken
regulatorisk strategi och plan ska
tillampas for att klara en klinisk
utvardering?

Finansieringsplan

Vad ar kapitalbehovet for kom-
mande kostnader avseende
produktutveckling och marknads-
bearbetning?

Marknadsetablering

Vad &r marknadsstrategin och
eventuellt kommande personal-
behov? Hur goér kunden affarer,
direkt eller via upphandling och
vad innebar det i praktiken?

Genom att tidigt i processen belysa
viktiga branschspecifika krav och
forutsattningar 6kar chansen till fram-
gang och manga kostsamma miss-
tag kan undvikas.

Innovationsprocessen syftar till att
utveckla och starka idébararen, samt till
att effektivisera Innovationsnatverkets
stodfunktioner genom de olika faserna

i arbetet mot kommersialisering.
Innovationsnatverket erbjuder en
mangd verktyg att anvanda till relevanta
och konkreta uppgifter att utfora i
utvecklingen av produkt/tjanst och av
affarsverksamheten. En forutsattning
for att fa stod ar emellertid att idé-
bararen godkanner att information

far delas inom Innovationsnatverket.

Genomgaende for innovations-
processen ar att den ar affarsoriente-
rad med fokus pa bade utveckling och
resursanskaffning infor marknads-
etablering.

| idéfasen stalls inga storre krav an att
idén och marknaden kan beskrivas och
att man har kdnnedom om fribrev, lagen
om offentlig upphandling (LOU), klassi-
ficering och CE-certifiering, och vilken
paverkan dessa har pa den fortsatta
utvecklingen.

| konceptfasen blir beskrivningarna mer
djuplodande med mer fokus pa att bland
annat dokumentera verifierade behov,
nytta, varde och marknad, eventuella
certifieringar och valideringar, och pa
planer som beskriver den kommande
utvecklingen och finansieringen av det
kommande arbetet.

| utvecklingsfasen sker den praktiska
utvecklingen av produkten/tjansten
med noggranna redogorelser for bland
annat utvecklingssteg och marknads-
analyser, arbete med eventuella
verifieringar av funktion och produkt/
tjanst, samt uppfyllelse av regulatoriska
krav och CE-méarkning.

| utvecklingsfasen redogors ocksa
noggrant for hur marknaden avses
att bearbetas, uppskattad kostnad
for detta och hur det ska finansieras.

| kommersialiseringsfasen ligger fokus
pa att introducera och etablera produk-
ten/tjansten. For att 6ka chanserna

till en lyckad marknadsetablering, ar
det viktigt att det finns en utvecklad
affars- och handlingsplan samt till-
gang till de resurser som behovs for

att utféra det planerade arbetet.

| tillvaxtfasen, i de fall det &r aktuellt
foridébararen, ligger fokus pa att
identifiera styrkor och utmaningar
infor tillvaxten. Tillvaxtplaner med
prioriterade omraden tas fram, vilket
bland annat kan omfatta tillvaxt-
finansiering, tillvaxtutrymmet pa
marknaden, marknadsbearbetning
och féretagets forutsattningar att
agera langsiktigt internationellt.
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Forklaring kompetenser

Radgivning

Radgivningen innefattar bland annat
innovationsradgivning med olika faser
av konceptutveckling och prototyper,
radgivning om anvandar- och marknads-
analys, hur marknads, affars- och
finansieringsplaner skrivs samt affars-
utveckling och kommersialisering.

Operativt stod

Praktiskt arbete, bland annat idé-
analyser, pitchstod och matchmaking
med potentiella samarbetspartners.

Finansiering

Finansiering for bland annat nyhets-
granskning, prototyper, Ian for utveck-
ling och kommersialisering.

Fribrev/bisyssla

Speciell information om "Ratten till
arbetstagarens uppfinning”, vilket
aren lag som kan innebara att arbets-
givaren har ratt till de férbattringar/
uppfinningar som ar arbetsrelaterade
om inte detta avtalas bort.

Verifiering av behov

Praktiska test av behov genom till
exempel fokusgrupper, med skriftligt
utlatande av behovsanalysen.

Funktionsstudier

Pa vetenskaplig grund utfora funktions-
tester som behdvs i den tekniska filen
infor CE-markning.

Testav koncept
Utvardering av en produkt-/tjdnsteidé
i samrad med experter inom omradet.

Verifiering av funktion/16sning

Praktiskt test av en produkts funktion
genom till exempel méten med an-
vandargrupper verklighetsnara miljo,
samt erhallande av skriftligt utlatande
efter genomfort test.

Seminarie " Sa gor du affarer med
offentlig sektor"

Seminarie med praktisk information
om hur upphandling av produkter/
tjianster inom offentlig sektor gar till.

Kliniska studier

Vetenskapliga utvarderingar infor
kommersialisering av produkters
formaga att skapa varde och nytta for
anvandarna.

P
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Idéfas

» Problem att I16sa
» Nyttan och vardet
» Unicitet
» Genomférbarhet
> Affarsidé

Att godkénna

» OKattinvolvera Innovations-
natverket

» Forskningsbart om majligt
» Publiceringsbart om méjligt

L 4 @
Almi MISTEL

Slutanvéndare
Marknadsbehovet
Den betalande kunden

Det befintliga eller
blivande teamet

» Marknaden

» Konkurrenter och alternativa
produkter/tjanster

& L4

Malardalens hdgskola

>
>
>
>
>

Fribrev

LouU

Klassificering
CE-certifiering
Regulatoriska krav

Region Vastmanland Innovation

Robotdalen

i

> Radgivning &% &7 & &
> Operativtstod # & &
> Verifieringav ~ #

behov

» Seminarie ~
"Sa gor du
affarer med
offentlig sektor"

—

Vésteras Science Park

Konceptfas

Idébararen informerar Inse inneborden av

» Anvandarbehov

» Kundkénnedom och dess krav
> Problemforstaelse

» Behovsverifiering

» Nyttan och vardet av ny 16sning
>

Marknadskannedom
inklusive eventuella hinder

v

Malgruppskéannedom
Etik
» Marknadsinvolvering

v

~ &~

Almi MISTEL

vV VvVvVvyvVvyeysuyw

—
Malardalens hogskola

Finansieirngsplan for utveckling > Fribrev

Finansieringsplan for
CE-certifiering

Plan fér kommersialisering

Plan fér att klara
regulatoriska krav

Plan for IPR

Lénsamhet- och affars-
massighet

Konkurrenskraftig l6sning
Konkurrensférdelar

Motiv for utveckling
Nyhetsoversikt

Forstaelse for upphandling
Teamet

L 4 L 4

Region Vastmanland Innovation Robotdalen

\

L—

> Radgivning -~ g g g~
> Operativtstod # & &
» Finansiering — #%
» Fribrev/ ~
Bisyssla
> Verifieringav ~ # &
behov
> Funktions- ~ g~
studier
> Seminarie ~
"Sa gor du
affarer med

offentlig sektor"

—

Vasteras Science Park
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Utvecklingsfas

{
N

Att genomfora

Prototyp utvecklas » Konkurrensanalys

Prototyp testas » Marknadskrav

Funktionsvalidering uppfylida

» Regulatoriska
krav uppfyllda

> Kliniska tester

Utvecklingsplan
Om bolag; ledning
pa plats

» Produktion till » Marknad involverad

vV vyVvVYvyy

bra kvalitet

» Produktionsutveckling
mojlig till bra kvalitet

e &~ -~

18 Almi MISTEL Malardalens hégskola

Radgivning 4% &~ & &>

» Marknadsplan

> Affarsplan >
> IR > Kommersialisering > Operativistod # @ @&
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Finansiering

Produkter inom valfards-, halso- och
medicinteknik ar ofta kapitalkravande.
Darfor bor man i ett tidigt skede skaffa
sig en sd tydlig bild som mojligt av
kommande kapitalbehov for utvecklings-
och kommersialiseringsinsatserna och

i de fall det ar aktuellt, for tillvaxtfasen.

Kommersialiserings- och tillvaxtfasen
kan innebéra att idébararen behdver
forbereda sig och sitt foretag pa att ta in
externt kapital for att finansiera sitt fort-
satta arbete. Det staller krav pa att
idébararen har kunskap om hur man
forbereder sig for att foretaget ska bli
attraktivt for investerare.

Idébarare som soker kapital infor till-
vaxtfasen behdver med stor sannolikhet
ha betalande kunder samt en utvecklad
tillvaxtplan som beskriver hur varde
byggs i bolaget och vilket det totala
kapitalbehovet ar. | tillvéxtplanen

delas kapitalbehovet vanligtvis upp i
flera investeringsomgangar, dar den

potentiella avkastningen for investerare
avspeglas for varje investeringsomgang.

| Innovationsnatverkets kontaktnat finns
etablerad kompetens som kan erbjuda
tjanster som bidrar till att idébararen blir
investeringsredo. Kort beskrivet innebar
det att skapa en strategisk tillvaxtplan
med aktiviteter, avstamningspunkter
och nyckeltal, samt en finansieringsplan
som beskriver det totala kapitalbehovet
och antal investeringsomgangar med
tankta varderingar. Infor en forhandling
med investerare bor idébarare ha en
avkastnings- och utspadningskalkyl,

en varderingsmodell, samt en plan for
nar och hur investeraren eventuellt
lamnar foretaget genom till exempel
forsaljning av sina andelar i foretaget.
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Pitchutvardering

Som en del av Innovationsnatverkets
stdd till idébararnas utveckling, erbjuds
de att tréna pa att pitcha (kort presen-
tation av affarsidén) sitt projekt infor
Innovationsnatverket nar de kommit

en bitin i utvecklingsfasen, och det
borjar bli aktuellt att moéta potentiella
finansiarer, samarbetspartners

eller kunder.

For att fa en dverblick av idébararens
projekt anvands NABCI (Need, Approach,
Benefit, Competition, Investment readi-
ness). Genom dessa fokusomraden
utvarderas hur idébararen forstar
marknadens behov (Need) av en ny
produkt och idébéararens tillvagagangs-
satt (Approach) for att nd kommersiell
framgang. Vidare utvarderas hur idé-
bararen forstar och kan skapa mark-
nadsmassigt och kliniskt varde
(Benefit), hur konkurrenssituationen
(Competition) ser ut och ska bemétas,

samt hur investeringsredo (Investement
readiness) idébararen med dess bolag
ar, i de fall det ar aktuellt med tanke pa
att uppmarksamma idébarare om det i
regel stora kapitalbehovet inom denna
bransch.

Pitchen gar till sa att Innovationsnéat-
verket samlas och vid behov bjuder in
ytterligare experter. Presentationen
beddms pa 30 olika punkter enligt
NABCI:s olika fokusomraden, i en
modell anpassad for valfards-, halso-
och medicinteknikbranschen.

Efter pitchen far idébararen svara pa
fragor, och far darefter aterkoppling
med majlighet till egen reflektion.
Darmed har idébararen ett bra under-
lag for att forbattra sin pitch infor
kommande affarsméten.

“
Pitchutvardering

N-A-B-C-I (Need-Approach-Benefit-Competition-Investment Offer)

Behov (N):
Beskrivning av kundens och marknadens viktiga, verifierade behov.
Vad ar problemet?

Approach (A):

Forklaring av det unika tillvagagangssattet/produkten for att tillfredsstalla
det behovet.

Hur ska det ga till?

Nytta och varde (B):

Beskrivning av den kvantifierade nyttan i relation till kundens kostnad.
Vad genereras?

Konkurrens (C):

Beskrivning av konkurrenterna/andra alternativ som redan finns?

Vad gér konkurrenterna?

Investeringserbjudande (1):

Beskrivning av finansieringsplan och avkastningspotential fér investerare.
Ar idébéraren/bolaget investeringsredo?

Omdéme 1-5
1 = Ej godkant, 2 = Tveksamt, 3 = Godkéant, 4 = Bra, 5 = Perfekt

Behov

1123|465

Losningen loser ett tydligt beskrivet

behov pa marknaden/i varden

Behovet Ar verifierat av marknaden
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Industriellt partnerskap

Mojligheten att snabbare, billigare och
enklare na kommersiell framgang inom
valfards-, halso- och medicinteknik-
branschen, ar ibland endast magjligt via
partnerskap med etablerade bolag.

Innovationsnatverket avser att hjalpa

till med att makla kontakter mellan
idébarare/foretag som har kvalificerade
produkter, och etablerade foretag

som soker produkter som kan vara av
intresse for deras befintliga kunder,
nationellt och internationellt.

Denna matchmakingverksamhet kallar
vi Industriellt partnerskap.

Bland fordelarna for idébararen kan
namnas:

» Industriell aterkoppling fran eta-
blerade foretag pa projekt och
affarsidéer.

Mojliga samarbeten och finan-
siering.

Tillgang till det stora foretagets
expertis och interna resurser.

Maéjlighet till enklare access till
internationell marknad.

Majlighet till licensiering.

Mojlighet att sdlja produkten/
produktidén.

Bland fordelarna for det etablerade
foretaget kan namnas:

»

Tidig tillgang till innovativa 16s-
ningar inom branschen.

Mojlighet att initiera samarbeten
med lovande start-ups inom
branschen.

Férmanen att fa lara sig mer
kring innovation, nya I6sningar
och arbetsmetoder.

» Mojlighet att fokusera pa att soka
nya redan utvecklade produkter
(search and development), mot
att sjalv forska och utveckla nya
produkter (research and develop-
ment).

Arbetet med att fa till ett Industriellt
partnerskap gar via innovations-
processens olika steg, dar idébararen
succesivt utvecklar sin produkt och
kunskap om marknaden genom eget
arbete och radgivning fran Innova-
tionsnatverkets aktorer.

Oavsett vilken fas produkten befinner
sig i, aven om det oftast ar i utvecklings-
eller kommersialiseringsfasen, kan

den bli aktuell fér matchmaking inom
Industriellt partnerskap. Detta forut-
satter emellertid att idébararen méter
stallda krav pa kommersiell potential,
verifierat utvecklingsarbete, och poten-
tielltintresse hos foretag i Innovations-
natverkets kontaktnat.

| de fall det bedoms finnas en koppling
mellan vad ett etablerat foretag soker
och idébararens produkt, kan det bli
aktuellt med en matchmakingaktivitet.
Da forvantas idébararen inte bara ha
stor kunskap om sin produkt, utan
ocksa om den kliniska och marknads-
massiga nyttan, de regulatoriska direk-
tiven, CE-markningen, framtida finansie-
ringsbehov, en tydlig riskbeddémning
utifran produktperspektiv med dess
funktioner, immateriella rattigheter,
produktion, handhavande och nytto-
gorande.

For att en idébarare ska kunna kvali-
ficera sig for tjansten Industriellt part-
nerskap, kravs saledes att samtliga
erforderliga steg i innovationsprocessen
har uppfyllts till fullo.




Webbplatsen valfardochhalsa.se

» En galleria for idébarare och innovationsradgivare

Ett av Innovationsnatverkets viktigaste
erbjudanden ar mojligheten till kontak-
ter med samarbetspartnersinom
valfards-, halso- och medicinteknik som
kan bidra med olika insatser under en
produkts/tjansts utveckling fran idé till
framgangsrik kommersialisering. Pa
webbplatsen finns dessa presenterade
under rubriken "Samarbetspartners”.

De samarbetspartners som Innova-
tionsnatverket kvalificerat som hog-
kvalitativa, kommer att fa mojlighet
att dven presentera tidsbegransade
erbjudanden som idébarare eller
foretag i tidig fas kan dra nytta av.

Pa webbplatsen kan idébarare, fore-
tagare och innovationsradgivare hitta
kontakter till organisationer och féretag
som kan bista med tester, finansiering,
produktutveckling, affarsutveckling,
juridik, CE-certifiering, internationella
kontakter, etc.

Virekommenderar starkt ett besok i
denna galleria som ar full av fina
erbjudanden.
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